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外贸西学堂 

市场实战演练 
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“中学为体、西学为用”。读东方智慧，习西人之技，中西合璧，方可得势天下。

困难：2012外贸寒年，战略转型、重新定位、品牌塑造，长期而艰巨。

解决方案：B2B(business to business)=P2P(person to person).提升外贸人士销售技能，保持企业在外贸严冬下的业绩增长。

困难：公司不能提供强大的品牌支撑，产品不够有竞争力。

解决方案：If you look good, your products look good, and your company looks good. 打造专属的个人品牌，助力产品脱颖而出。

困难：市场开发缺乏商业情报，没有市场调研。

解决方案：Knowing your customers.来自主要出口市场的外教，为外贸人士指点迷津，带来第一手市场资讯。

焦点商学院，2012年诚意出品：「外贸西学堂」Go Global

· 欧美的商界实战派讲师，熟悉当地市场，对中国企业存在问题有深刻见解
· 100%英文教学，小班化授课，面对面辅导

· 国际化商业实战演练，现场提供有效改进方法

· 让您直面欧美采购商，掌握第一手市场信息

· 中国讲师每日小结，助您快速理解

三天密集外教课程，用西方人的视角看市场，学西方人技能，帮您快速掌握外商的思维方式与商业习惯。为您打造外贸销售精英，hold住老客户，拉动业绩强劲增长。
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【课程介绍】


立即报名：将报名申请表填写完整后回邮至中国制造网sunyanpin@made-in-china.com即可完成报名；

联系电话：025-6677 5070   孙小姐        传真：025-6667 0000（备注：孙小姐收）
报 名 申 请 表
	公司名称（中文）
	

	姓名（中/英文）
	
	部门与职务
	

	性    别
	
	出生年月
	

	电子信箱
	
	电话/手机
	

	姓名（中/英文）
	
	部门与职务
	

	性   别
	
	出生年月
	

	电子信箱
	
	电话/手机
	

	公司地址
	


交通指南

公交：酒店最近的公交站为广东电视台站，距酒店仅70米路程
地铁：搭乘5号线，在淘金站下，B出口，往前走约540米到广州中心皇冠假日酒店(原广东国际大酒店)
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【培训费用】


RMB5400元/人，共计3天（费用包含：培训费、教材费、3天午餐费、精致服务等）


中国制造网高级会员报名可享受8.8折优惠，即RMB4752元/人。








【培训地点】


广州中心皇冠假日酒店（广州市环市东路339号）


【报名咨询】


(联系电话：025-6677 5070   孙小姐        传真：025-6667 0000（备注：孙小姐收）


(欢迎致电咨询索取报名表





【适合对象】


外贸企业总经理、外贸总监、外贸主管等外贸业务精英


【培训时间】


2012年5月11日、12日、13日，三天（周五-周日）





新版培训券








旧版培训券





【讲师背景】





Day 1    Making the Perfect Sales Presentation 西方人的完美销售术


--Displaying confidence 如何自信地面对面销售


--Reading your client 避免无效沟通，有效设置问答 


--Selling effectively (at a fair, cold calling, conference) 商业实景情景演练（展会、电话销售、会议营销）


Mini class: Business Etiquette and Course Summary总结分享：商务礼仪及当天课程总结 








讲师背景   Adam Paul（美国）


现任EI集团公司主席兼CEO，同时担任南京北美贸易代表。其集团旗下贸易公司为中美贸易提供咨询、运营管理及培训服务。作为犹太后裔，Adam Paul有着敏锐的生意头脑和无比的销售激情，并乐于分享他的商业成功之道及销售技巧，帮助外贸企业打造精英销售人才。焦点商学院特聘讲师，为超过300名中国外贸企业销售人员提供销售技巧培训并取得傲人口碑。





Day 2    Business English Email Writing商业英文邮件写作规范


-- Business English Email Writing Skills 商业英文邮件写作技巧


-- Displaying a Professional Image through Email 通过邮件体现专业形象


-- Motivating Potential Clients to Read and Respond 如何让潜在客户阅读并回复邮件


-- Writing Practice and Instruction 写作练习与点评


Mini class: North American Business Culture


总结分享：北美商业文化介绍








讲师背景   Mimi(中国)


Training facilitator 堂主，焦点商学院产品经理、高级培训师。曾就职于跨国美资公司核心部门，8年外贸培训经验，国外项目负责人。主讲《涉外商务礼仪》、《跨文化沟通》、《金牌业务员必杀技》等外贸实战课程。








Day 3    Doing Business in Europe 读懂欧洲生意经


--Approaching Europe (people, business culture, market) 走近欧洲（人、商业文化、市场）


--Maintaining Business and Create New Sales in 2012  2012欧洲市场的维护及开拓


--Question & Answers 现场答疑


Social network社交派对





讲师背景   Frank（德国）


现任香港Fesco国际贸易公司CEO，律师出身。长年从中国采购销往欧美市场，在中国大陆设立了自己的工厂，对中国外贸企业存在的问题有着深刻的理解，并提出有效改进建议。焦点商学院特聘讲师，为超过1000家中国外贸企业提供欧洲市场销售策略演讲与培训，深受学员好评。
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